Telelogic delarsrapport
januari - mars 2007

Nyckeltal

MSEK

Omsattning

Resultat fore skatt 47,7 35,0 209,4 201,7
Resultat efter skatt 36,1 28,4 159,9 165,2
Resultat per aktie, SEK 0,15 0,12 0,65 0,70
Kassaflode, lopande verksamheten 108,5 104,9 288,9 183,1
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VDs kommentar till kvartalet:

e Omsattningen under forsta kvartalet ckade med “Under forsta kvartalet 2007 har den positiva trend som
25% i lokal valuta till 388,9 MSEK. inleddes under hosten 2006 fortsatt. Telelogic har okat
bade omsattning och vinst med tvasiffriga tal. Kassa-
e Forsaljningen av licenser och underhall 6kade med flodet 3r dessutom fortsatt bra.

33% i lokal valuta. Forsaljni tjanster lag pa :
o | tokat vatuta. Forsainingen avijanster tag pa Vi ser att samtliga geografier utvecklas val, aven om

ST () S0 L B L AR R e enskilda lander fortfarande kan ha en svag utveckling.

ar. Marknadslaget generellt kanns stabilt med en god
« Resultat fore skatt 5kade med 36% till 47,7 MSEK CUIRITEE R,
for kvartalet. Pa produktsidan har omradet for kravhantering ater-

hamtat sig, vilket ar klart positivt. Detta ar delvis kop-
plat till den fokusering av organisationen som inleddes
talet och uppgick till 0,15 SEK/aktie. under 2006 och som resulterat i allt fler nya kunder,

e Resultat per aktie 6kade med 25% for forsta kvar-

bade inom de civilia delarna av flyg/forsvarsindustrin

e Kassaflodet fran den lopande verksamheten . . .
samt inom andra industrier.

uppgick till 108,5 MSEK under kvartalet.
Baserat pa vart starka forsta kvartal valjer vi att
* Uppjusterad prognos for helaret 2007. justera upp var tillvaxtprognos till 7-12% arlig tillvaxt
och aven var prognos for resultat per aktie till en 6k-
ning med 15-20% jamfért med féregaende ar.”

Anders Lidbeck, VD och Koncernchef for Telelogic
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Omsattning, resultat och kassaflode

jan-mar, Msek 2007
Omsattning 388,9
Resultat fore skatt 47,7
Resultat efter skatt 36,1
Resultat per aktie. sex 0,15
Kassaflode, lopande verksamheten 108,5

Bra inledning pa 2007

Omsiteningen f6r det forsta kvartalet uppgick till 388,9 MSEK.

Det motsvarar en tillvixt pa 25% i lokal valuta vilket omriknat
i svenska kronor motsvarar en tillvixt pa 19% jimfort med
samma period foregiende ér.

Av Telelogics totala omsittning for kvartalet utgjorde 83%
forsiljning av licenser och underhall. Licens- och under-
hallsintikterna har 6kat med 33% i lokal valuta och 26%

omriknat i svenska kronor.

Underhallsintikterna har under en lingre tid uppvisat en
positiv trend. Underhéllsintikterna for frsta kvartalet uppgick
till 41% av omsittningen jimfort med 39% under motsvar-
ande period foregiende ér. Detta forklaras av att kundbasen for
underhillsavtal 8kar for varje licensaffir.

Aven licensintikterna har uppvisat god tillvixt. Under kvartalet
okade licensintikterna for samtliga produktgrupper. Telelogic
strivar dessutom efter att 6ka andelen tidsbegrinsade licens-
affirer, s att dven licensintikeen blir dterkommande. Andelen
tidsbegrinsade affirer uppgick till 18% av omsittingen under
forsta kvartalet.

Forsiljningen av konsult- och utbildningstjinster lag pa
oforindad niva i lokal valuta, vilket dr en minskning med 5%
omriknat i svenska kronor.

Stark resultatutveckling

Rérelsemarginalen for det forsta kvartalet uppgick dill 12,3%
vilket 4r en férbattring med mer 4n tvé procentenheter jamfort
med samma period foregiende ar.

Resultat fore skatt for forsta kvartalet férbittrades med 36%
och uppgick till 47,7 MSEK. Resultatet belastades (i enlighet
med IFRS) under kvartalet med 4,8 MSEK avseende avskriv-
ningar pa immateriella tillgingar relaterar tll forvirv gjorda
under 2005 och 2006. Resultat efter skatt férbittrades med
27% till 36,1 MSEK.

2006
3271
35,0
28,4
0,12
104,9

Resultat per aktie uppgick till 0,15 SEK for forsta kvartalet,
vilket 4r en f6rbittring med 0,03 SEK eller 25% jimfort med
samma period foregiende ar.

Fortsatt goda kassafloden

Kassaflodet fran den lopande verksamheten under forsta kvar-
talet uppgick till 108,5 MSEK, vilket 4r en forbittring med 3%
jimfort med samma period foregdende r.

Kassaflodet har paverkats positivt av en 6kande andel under-
hallsintdkeer och dven av att betald skatt var fortsate lag. Under
2006 uppgick den betalda skatten till 20 MSEK. Detta pa
grund av att befintliga underskottsavdrag har kunnat utnyttjas

i hog grad. Koncernen har fortfarande betydande underskotts-
avdrag vilket resulterar i att betald skatt bedéms vara fortsatt lig
dven kommande &r.

Under 2006 paverkades kassaflodet ocksa positivt av att effek-
tiviteten vad giller hantering av kundfordringarna forbattrades
och kundernas kredittider minskades. Detta forvintas inte
forindras avsevirt under 2007 och motsvarande paverkan pé
kassaflodet uteblir dirmed under detta Ar.

Stark finansiell stallning

Likvida medel 6kade till 544,5 MSEK jimfort med 462,0
MSEK vid érsskiftet. Forindringen beror pa ett positivt
kassaflode frin den l6pande verksamheten pa 108,5 MSEK,
utbetalning av tilliggskdpeskilling avseende I-Logixf6rvirvet
4,7 MSEK, amortering av lin med 12,5 MSEK, 6vriga inves-
teringar pa 14,0 MSEK, optionsinlésen pa 0,1 MSEK samt
en positiv kursdifferens i likvida medel pa 5,1 MSEK. Utéver
likvida medel uppgaende till 544,5 MSEK finns outnyttjade
checkrikningskrediter pd drygt 500 MSEK.

Personal

Antalet anstillda uppgick vid kvartalets slut till 1164, vilket 4r
26 personer fler dn vid slutet av &r 2006. Bolaget kommer att
fortsitta att satsa pd nyanstillning i de regioner och produkt-
omréden som uppvisar god l6nsamhet och potential for att
ddrmed sikra fortsatt expansion.



Geografisk utveckling

(lokal

jan-mar Tillvaxt awwl Rorelsebidrag
Amerika 22% 34%
EMEA 25% 40%
Asien/Pacific 28% 30%

God tillvaxt i samtliga marknadsdivisioner

Telelogics marknadsdivision Amerika (verksamhet i Nord- och
Sydamerika) uppvisade en god tillvixt under kvartalet. Telelogic
har stor exponering mot flyg/forsvarsindustrin i USA och inom
denna kundgrupp har marknadsklimatet varit stabilt under
perioden. Telelogics ovriga marknad i USA bedéms utvecklas i
linje med det generella marknadsklimatet i landet. Rorelse-
bidraget var i linje med plan.

Marknadsdivisionen EMEA (verksamhet i Europa, Mellan-
ostern och Afrika) uppvisade en stark tillvixt under kvartalet.

Kundgruppernas utveckling

(lokal

jan-mar Tillvaxt ... Delavoms.
Flyg/férsvar 28% 35%
Telekom 16% 18%
Bil 77% 9%
Finans -2% 6%
Program & system -5% 5%
Ovrigt 33% 27%

Kundgruppen flyg/forsvar fortsatte att dominera
Flyg/forsvarskategorin fortsatte att vara Telelogics storsta kund-
grupp. Under kvartalet har forsdljningen mot denna kundgrupp
okat med 28% jimfort med samma kvartal foregiende r. De
senaste kvartalen har denna kundgrupp visat en stabil utveck-
ling. Telelogic har successivt stirke sin position hos nya kunder

i de civila delarna i denna industri och inom nya regioner, sam-

tidigt har korsforsiljningen av nya produkter utvecklats vil.

Forsiljningen mot telekomkategorin 6kade med 16% i f6rsta
kvartalet. Okningen beror framférallt pa tecknandet av ett stort
kontrake under kvartalet. Men dven kundgruppen i ovrigt vi-
sade styrka under perioden, vilket ska jimf6ras med en negativ
tillvixt under heldret 2006.

Forsaljning per region

m 49% EMEA
m  39% Amerika
12% Asien/Pacific

Marknadsklimatet varierar mellan linderna men sammantaget
bedoms marknaden som god. Rérelsebidraget var mycket hogt,
framfor allt for act vara i ett forsta kvartal, vilket visar pa en
mycket god kostnadskontroll inom divisionen.

Tillvixten i marknadsdivision Asien/Pacific (verksamhet i

Asien och Australien) var den hogsta f6r de tre divisionerna.
Marknadsklimatet bedoms vara fortsatt positivt. Rorelsebidraget
var ddremot lagt pa grund av investeringar i fortsatt expansion.

Forsaljning per kundgrupp

m 35% Flyg/forsvar
18% Telekom

m 9% Bil
6% Finans

5% Program & system
27% Ovrigt

4

Forsiljningen till bilkategorin har 6kat kraftig under kvartalet.
En stor affir tecknades i USA, vilket ir ett viktigt steg i Tele-
logics ambition att stirka sin position inom kundgruppen, dven
utanfor Tyskland. Affiren forvintas emellertid inte visentligt
péaverka Telelogics fortsatta tillviixt inom denna grupp pa kort
sike.

Finans- samt program & systemkategorin har minskat nigot
i kvartalet. Dessa kundgrupper dr dock f6r smé for att nagra
langtgdende slutsatser ska kunna dras utifrdn enskilda kvartal.

I kategorin “6vrigt” ingar kundgrupper som inte uppnatt 5% av
den totala omsittningen pé arsbasis.



Produktgruppernas utveckling

(lokal

jan-mar Tillvaxt i Del avoms.
Kravhantering 17% 43%
Versionshantering 1% 20%
Modellering 74% 37%

Kravhantering tillbaka till tvasiffrig tillvaxt
Produkegruppen Kravhantering kade med 17% under kvar-
talet, vilket dr den hogsta dillvixt denna produkegrupp uppvisat
under de senaste fyra kvartalen. Telelogic r globalt mycket vil
positionerat inom denna produktgrupp med den virldsledande
produkeen DOORS och med den snabbvixande, webbaserade
produkten Focal Point.

Modellering, med dess 74% tillvixt under forsta kvartalet, ar
den produktkategori som vixte kraftigast. Den kraftiga till-
vixten beror pd en mycket stark tillvixt f6r Rhapsody som
ingick i I-Logixforvirvet och som har utvecklats mycket vil
inom ramen for Telelogic. Aven produkten System Architect
som ingdr i denna produkegrupp fortsatte ate utvecklas vl och
uppvisade en tillvixt pd 48%.

Produktgruppen Andrings- och versionshantering vixte under
kvartalet med 1%. Fortsatta investeringar gjordes bade i
produktutveckling och i siljorganisationen for att forstirka Tele-
logics position 4ven inom detta omréde. Intressant att notera ér
att denna produkegrupp vixte mest inom marknadsdivisionen
Asien/Pacific.

Arsstamma och arsredovisning

Ordinarie arsstimma kommer att hallas i Malmé den 3 maj,
2007, kI 15.00. For intresserade kommer en kortare presenta-
tion av ett av bolagets verksamhetsomraden att ges kl 14.30.

Information om anmilan samc styrelsens fullstindiga f6rslag
finns tillginglig pa bolagets hemsida same skickas till de som sa
onskar.

Arsredovisningen finns tillginglig sedan den 13 april pa bolagets
hemsida.

Frigor besvaras av VD, Anders Lidbeck, tfn 040-650 00 00 eller
av informationschef, Catharina Paulcén, tfn 0705-174730.

Forsaljning per produktgrupp

m 43% Kravhantering
®  20% Andring/versions-
hantering
37% Modellering

4

Produktnyheter

*  Under kvartalet har Telelogic lanserat en forenklad model-
leringsprodukt. Denna introduktionslicens erbjuds gratis
med syftet att sprida anvidndningen av Telelogics produkter
till nya kundgrupper.

System Architect, Telelogics modelleringsproduke for
affdrsprocesser, har slippts i en version med stod f6r japan-
ska tecken. System Architect har dven forbattrat sitt stéd for
analys av organisationsstrukeurer.

¢ Telelogic har dven lanserat en férenklad version av sin
kravhanteringsproduke. Den gir under namnet DOORS
Fastrak och ir tdnke att anvindas av kunder som efterfrigar
snabb och flexibel kravhantering i mindre skala.

¢ Opvriga produkenyheter omfattar integration med OSEK,
en standard inom bilindustrin samt férbittrade versioner av
modelleringsprodukterna Rhapsody och SDL Suite.

Utsikter for 2007

Den bakomliggande efterfrigan i marknaden bedoms vara god,
med likartade kvartalsvariationer som under tidigare ar.

For helaret 2007 gjorde Telelogic tidigare bedémningen att
omsittningen skulle 6ka med 5-10%. Telelogic gor nu bedém-
ningen att bolaget kommer uppné en omsittningstillvixt med
7-12% i lokal valuta for heldret 2007.

For helaret 2007 gjorde Telelogic tidigare bedémningen att
resultat per aktie skulle 6ka med 10-15%. Telelogic gor nu
bedomningen att resultat per aktie kommer att 6ka med 15-
20% jimfort med foregiende dr.

Malms, 24 april 2007
Styrelsen

Denna rapport dr uppriittad i dverensstimmelse med IAS 34. Ingen indring
av redovisningsprinciperna har skett jimfort med foregiende period. Denna

rapport har inte varit foremdl for siirskild granskning av Telelogics revisorer.



Telelogics losningar forbattrar kvaliteten och
reducerar ledtiderna

Traditionellt har SwitchCore hanterat programvara och
produktkravhantering genom att anvinda ordbehandling
och kalkylprogram. Foljaktligen har foretaget haft begrin-
sade uppfoljningsmajligheter mellan olika dokument och
ingen mojlighet att kunna lokalisera krav- och testspecifika-
tioner.

Som ett resultat av detta borjade foretaget 2005 att
utvirdera kravhanteringslosningar. Eftersom SwitchCore har
lagt ut delar av tillverkningen till underleverantéren Mind-
tree Consulting i Bangalore, Indien, krivdes en losning som

stédjer utdelad utveckling.

Efter det att SwitchCore implementerat Telelogic DOORS
kan nu foretaget uppritthilla en sparbarhet mellan alla

mer SwitchCore att underséka majligheten att automatiske

kravspecifikationsdokument. Baserat pa att SwitchCore generera en referensmodell frin UML-specifikationerna.

hade snabba

framgangar med "Med de verktyg som vi hade kunde vi inte validera det
DOORS under- vi hade tillverkat, vilket kunde riskera produktkvaliteten,”
siger Jens Hultman, Manager of Systems and Software pa
SwitchCore AB.

sokte man andra
16sningar frin

Telelogic och fann
”Vir investering i DOORS och Tau har 6kat kvaliteten pa

16sningar frin ] o L "
vara krav- och designspecifikationer,” siger Hultman. "Med

produktfamiljen
okad sparbarhet och med en bittre och nirmare forbindelse

Tau. Telelogic Tau

. mellan kravhantering och validering har risken minimerats
automatiserar de-

sign och utveckling, for att en produkt inte ska leva upp till de krav som stills

I framtiden kom- pa den, vilket dr extremt kostsamt nir si sker och sjilvklart

nagot vi vill undvika.”

Storre affarer i forsta kvartalet

* Telelogic tecknade sitt storsta avtal * En europeisk telekomoperator * En global biltillverkare tecknade ett
genom tiderna, virt 49 MSEK. forlingde ett avtal virt 6,9 MSEK. avtal virt 4 MSEK som omfattade
Det treariga avtalet tecknades med Avtalet var pd 3,5 ir och omfattade licenser for DOORS.
en statlig kund inom EMEA och samtliga produktgrupper.

. * Ett foretag som tillhandahéller
omfattade samtliga produkegrupper.
e En nordamerikansk leverantor av finansiella tjanster investerade 3,9

* En leverantor av signalsystem till flygelektronik képte in kravhanter- MSEK i DOORS och modellerings-
tigindustrin investerade 8 MSEK ingsprodukten DOORS till ett produkten System Architect éver en
over fem ar i samtliga produkt- virde av 4,3 MSEK. trearsperiod.

familjer.



Teknikbeskrivning: Kravhantering

Telelogic erbjuder programvara for att effektivisera, sam-
ordna och automatisera kundernas verksamhetsprocesser
med affirsverksamhetens mél och slutkundernas behov.
Avsikten ir att spara tid, forbittra kvaliteten och sinka
kostnaderna.

Telelogics programvaror delas in i tre produktgrupper:
Kravhantering, Andrings- och versionshantering samt
Modellering. I delirsrapporterna beskriver vi en produke-
grupp per kvartal.

Kravhantering
Vad ar kravhantering?

Nir ett foretag ska skapa en ny produkt inriktas de forsta
faserna pa att oka forstdelsen och kunskapen om det system
eller den produkt som ska byggas. Alla krav pa produkten
ska samlas in och sammanstillas. Kraven kommer ofta

fran méinga olika killor exempelvis marknadsavdelningen,
siljkiren och ink6psavdelningen.

Nir kraven sammanstillts analyseras de. Det kan finnas
motstridiga krav som maste redas ut. Tekniska begrins-
ningar eller budgetramar kan medf6ra att krav maste viljas
bort. Vissa krav hor samman med andra krav och linkas
da samman. Kraven behéver dessutom oftast forfinas och

detaljeras ytterligare.

Kravhanteringen pagar under hela utvecklingstiden, dels fr
att projektledaren vill kunna stimma av att kraven verkli-

gen uppfylls och dels for att kraven ofta dndras och forfinas

under projektets ging.
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Telelogic Focal Point dir en webbaserad losning for kravanalys samt for be-
stutsstod vid produktutveckling. Focal Point hjilper kunderna fatta bittre och
snabbare beslut genom att t.ex. prioritera kraven samt véiiga dem mot varandra
utifrin olika dimensioner (exempelvis kostnad och kundnytta).

Tillvaxt

37% Mode

&

2004 2005 2006

Anvandare

* Produktchefen ir ansvarig f6r att samla in och strukturer:
kraven. Han eller hon kan 4ven ha speciella kravingenjor:
dill hjilp.

* Projektledaren vill fi 6verblick 6ver alla krav i projektet
och f6lja upp om kraven verkligen har uppfyllts.

* Utvecklaren vill se vilka krav som finns i projektet sd att
han eller hon vet vad som ska utvecklas och varfor.

Fordelar med kravhantering

* Foretaget utvecklar de produkter kunderna verkligen vill
ha och inte de produkter de tror kunderna vill ha.

* Genom att strukturera kraven och dirmed projektet fran
start blir projektarbetet effektivare vilket spar tid och
pengar.

* Alla som ir involverade i projektet far forstéelse for vad
som ska utvecklas och varfor. -
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Télelogic DOORS dir virldens ledande kravhanteringsverktyg, som hjilper
kunderna inhiimta, sortera, analysera, kommunicera och folja upp krav. Med
DOORS iir det enkelt att néir som helst i utvecklingsprocessen, frin idé till test,
Jolja ett stiillt krav for att se hur kravet piverkar slutprodukzen.



Resultatrakningar i sammandrag

MSEK

Licensintakter
Underhallsintékter

Konsult- och 6vriga intakter
Nettoomsattning
Licenskostnader
Underhallskostnader
Konsult- och dvriga kostnader
Bruttoresultat
Forsaljningskostnader
Administrationskostnader
Produktutvecklingskostnader
Ovriga rérelsekostnader
Rorelseresultat

Finansnetto

Resultat fore skatt

Skatt

Resultat efter skatt

Resultat per aktie fore utspadning (SEK)
Resultat per aktie efter utspadning (SEK]
Genomsnittligt antal aktier fore utspadning (milj)
Genomsnittligt antal aktier efter utspadning (milj)

Nyckeltal

Omsittningsokning (%)

“ licensintakter

“underhallsintikter

“ konsult & dvriga intakter
Bruttomarginal (%)

“ licensintakter

“underhallsintikter

“ konsult & dvriga intakter
Fasta kostnader i % av omsattningen
Forsaljningskostnader i % av omsattningen
Administrationskostnader i % av omsattningen
Produktutvecklingskostnader i % av omsattningen
Ovriga kostnader i % av omséttningen
Rérelsemarginal (%)
EBITA-marginal* (%)
EBITDA-marginal (%)

* Rérelseresultat fére avskrivningar p& immateriella tillgdngar som uppkommit i samband med férvarv

i procent av nettoomséttningen.

Segmentsinformation

Omsittning (MSEK)
Amerika

EMEA

Asien/Pacific
Rérelseresultat (MSEK)
Amerika

EMEA

Asien/Pacific
Produktutveckl., moderbolaget och 6vr.
Rérelsebidrag (%)
Amerika

EMEA

Asien/Pacific

jan-mar
2007
159,9
161,3
67,7
388,9
-6,4
-14,4
-54,2
313,9
-165,5
-30,2
-65,4
-4,8
48,0
-0,3
47,7
-11,6
36,1

0,15
0,15
2471
2478

jan-mar
2007

19

25

26

80,7
96,0
91,1
19,9
68,4
42,6

7,8
16,8

1,2
12,3
13,6
17,4

jan-mar
2007

151,0
191,6
46,3

51,8
77,5
14,0
-95,3

34
40
30

2006
127,9
128,2

71,0
327,1

-5,0
-10,6
-55,2
256,3
1453
=248
488
-4,1
33,3
1,7
35,0
-6,6
28,4

0,12

0,11
2443
248,3

2006
29
18
35
42
78,4
96,1
91,7
22,3
68,2
bbb

7.6
14,9

13
10,2
14
15,2

2006

136,0
152,7
38,4

44,3
51,0
115

73,5

33
33
30

helar
2006
653,2
600,0
271,7
1524,9
-22,5
-52,9
-213,4
1236,1
-643,8
-113,6
-230,6
-33,0
215,1
-5,7
209,4
-49,5
159,9

0,65
0,65
246,2
247,2

heldr
2006
18
16
30

81,1
96,6
91,2
21,5
67,0
42,2

7,4
15,1

2,2
14,1
16,3
19,8

heldr
2006

636,8
695,3
192,8

238,6
2613
66,5
-351,3

37
38
34

-

-

2005
564,7
461,2
264,0
289,9
-15,0
449

-205,3

024,7

-527,5

-94,9

-191,5

-15,7
195,1

6,6
201,7
-36,5
165,2

0,70

0,69
235,6
240,4

2005
24
15
26
43
79,4
97,3
90,3
22,2
64,3
40,9

7.4
14,8

1,2
15,1
16,3
20,0

2005

527,6
603,8
158,5

200,6
205,3
54,8
-265,6

38
34
35



Balansrakningar i sammandrag

MSEK

Goodwill

Ovriga immateriella tillgdngar
Balanserade utvecklingskostnader
Materiella anldggningstillgangar
Finansiella anlaggningstillgdngar
Uppskjutna skattefordringar
Kundfordringar

Ovriga kortfristiga fordringar
Likvida medel

Summa tillgadngar

Eget kapital

Rantebarande langfristiga skulder
Ovriga l&ngfristiga skulder
Rantebarande kortfristiga skulder

Leverantorsskulder

Upplupna kostnader & forutbetalda intakter

Ovriga kortfristiga skulder
Summa skulder & eget kapital

Eget kapital i sammandrag

MSEK

Ingdende balans

Periodens forandring av omrakningsreserv

Arets resultat

Summa formogenhetsforandring, exkl transaktioner med bolagets dgare

Nyemissioner
Optionsprogram

Utgaende balans

Nyckeltal

Antal anstallda vid periodens slut
Likvida medel (MSEK)
Rantebarande skulder (MSEK)
Soliditet (%)

Eget kapital per aktie (SEK)

Kassaflodesanalyser i sammandrag

MSEK

Lopande verksamhet
Investeringsverksamhet
Finansieringsverksamhet
Periodens kassaflode

Likvida medel vid periodens borjan
Kursdifferens i likvida medel
Likvida medel vid periodens slut

antal aktier
jan-mar
2007

247 105 247

17 984

247 123 231

31 mar
2007

966,6
89,8
156,0
38,9
14,9
177,4
366,9
1717
544,5
2526,7
1493,0
375,0
4,9
50,0
37,0
512,1
54,7
2526,7

jan-mar
2007

1426,8
27,9
36,1
64,0

0,1
2,1
1493,0

jan-mar
2007

1164
544,5
425,0
59,1
6,04

jan-mar
2007

108,5
-18,7
12,4
77,4
462,0
5.1
544,5

2006

9724
126,6
151,4

39,3
14,3
2584
4347
132,7
4434

2573,3

13674
450,0

0.0
92,0
34,4

539,9
89,5
2573,3

2006

1359,8
-37,7
28,4
-9,3
15,3
1,6
1367,4

2006

1054
4434
542,0
53,1
5,57

2006

104,9
-621,7
515,3
-1,5
4473
24
4434

31 dec
2006

9471
93,7
156,1
37,8
15,6
188,1
398,7
156,4
462,0
2455,5
14268
387,5
2,8
50,0
28,8
491,7
67,9
2455,5

heldr
2006

1359,8
-130,7
159,9
29,2
31,0
6,8
1426,8

heldr
2006

1138
462,0
4375
58,1
5,77

helar
2006

288,9
-727,8
468,5
29,6
4473
-14,9
462,0

2005

523,3
24,3
151,1
34,8
14,9
1791
458,3
126,2
4473
1959,3
1359,8
0,0

3,4
39,8
42,1
442,8
71,4
1959,3

2005

702,7
72,8
165,2
238,0
£14.6
45
1359,8

2005

929
4473
39,8
69,4
5,59

2005

183,1
-298,8
295,3
179,6
249,5
18,2
4473



Kvartalsdata i sammandrag

Resultatrékningar 2007 2006 2005
MSEK kv 1 kv 4 kv 3 kv 2 kv 1 kv 4 kv 3 kv 2 kv 1
Licensintakter 159,9 212,4 152,4 160,5 127,9 181,4 138,1 136,7 108,5
Underhallsintakter 161,3 160,8 158,3 152,7 128,2 128,9 123,0 114,0 95,3
Konsult- och dvriga intakter 67,7 72,1 59,4 69,2 71,0 73,8 66,3 74,0 49,9
Nettoomsittning 388,9 445,3 370,1 382,4 327,1 384,1 327,4 324,7 253,7
Licenskostnader -6,4 -6,8 -4,8 -6,0 -5,0 -4,2 -3,6 -2,9 -4,3
Underhéllskostnader 144 -14,2 -13,6 144 -10,6 -11,6 -11,8 -11,5 -10,0
Konsult- och 6vriga kostnader -54,2 -56,3 -46,2 -55,7 -55,2 -58,7 -49,9 -58,0 -38,7
Bruttoresultat 313,9 368,0 305,5 306,3 256,3 309,6 262,1 252,3 200,7
Férsaljningskostnader -1655  -1675  -163,1 -167,9 | -1453  -1418  -137,3 | -1340  -1144
Administrationskostnader -30,2 -29,9 -28,6 -30,3 -24.,8 -25,7 -24,3 -25,1 -19.,8
Produktutvecklingskostnader -65,4 -63,1 -59,7 -59,0 -48,8 -54,4 -48,7 -48,2 -40,2
Ovriga rorelsekostnader -4,8 -7.3 -9,6 -12,0 -4, b4 -5,9 -5,4 0,0
Rérelseresultat 48,0 100,2 44,5 37,1 33,3 83,3 45,9 39,6 26,3
Finansnetto -0,3 -1.8 -23 -3.3 1,7 1,8 1,2 1,9 1,7
Resultat fore skatt 47,7 98,4 42,2 33,8 35,0 85,1 47,1 41,5 28,0
Skatt -11,6 -25,1 -10,5 -7.3 -6,6 -13,4 -9.9 -8,1 -5,1
Resultat efter skatt 36,1 73,3 31,7 26,5 28,4 71,7 37,2 33,4 22,9
Balansrakningar 2007 2006 2005
MSEK kv 1 kv 4 kv 3 kv 2 kv 1 kv 4 kv 3 kv 2 kv 1
Goodwill 966,6 947,1  1001,5 988,1 972,4 523,3 508,7 512,4 184,0
Ovriga immateriella tillgangar 89,8 93,7 96,9 105,5 126,6 24,3 28,4 34,7 2,2
Balanserade utvecklingskostnader 156,0 156,1 155,5 153,8 151,4 151,1 151,6 152,1 1474
Materiella anlaggningstillgdngar 38,9 37,8 36,7 36,3 39,3 34,8 34,9 36,4 28,0
Finansiella anlaggningstillgangar 14,9 15,6 13,9 13,6 14,3 14,9 14,9 14,3 13,8
Uppskjutna skattefordringar 1774 188,1 209,1 211,8 258,4 179,1 195,3 196,3 90,0
Kundfordringar 366,9 398,7 387,5 389,0 434,7 458,3 345,5 329,7 268,5
Ovriga kortfristiga fordringar 171,7 156,4 122,7 121,5 132,7 126,2 137,9 143,2 119,3
Likvida medel 5445 462,0 4661 4631 4434 4473 401,0 399,3 617,6
Summa tillgdngar 2526,7 24555 2489,9 24827 2573,3 1959,3 18182 18185 1470,7
Eget kapital 14930 | 14268 14219 13670 13674 13598 12576 12261 10414
Rantebdrande langfristiga skulder 375,0 387,5 425,0 4375 450,0 0,0 2,3 2,4 2.4
Ovriga langfristiga skulder 4,9 2,8 3,0 0,0 0,0 3,4 3,4 3,7 0,3
Rantebarande kortfristiga skulder 50,0 50,0 50,0 50,0 92,0 39,8 38,8 34,6 0,1
Leverantorsskulder 37,0 28,8 30,9 38,7 34,4 42,1 27,4 40,9 32,2
Upplupna kostnader & forutbetalda intakter 512,1 4917 4775 496,7 539,9 4428 397,3 416,3 334,4
Ovriga kortfristiga skulder 54,7 67,9 81,6 92,8 89,5 71,4 91,3 94,4 59,9
Summa skulder & eget kapital 2526,7 24555 2489,9 24827 2573,3 19593 1818,2 18185 1470,7
Kassaflodesanalyser 2007 2006 2005
MSEK kv 1 kv 4 kv 3 kv 2 kv 1 kv 4 kv 3 kv 2 kv 1
Lopande verksamhet 108,5 74,3 35,0 74,7 104,9 46,2 13,0 39,9 84,0
Investeringsverksamhet -18,7 -33,3 -21,7 -51,1 -621,7 -8,8 -2 -270,6 -8,2
Finansieringsverksamhet -12,4 37,4 11,9 2,5 515,3 6,2 2,6 1,9 284,6
Periodens kassafldde 77,4 3,6 1,4 26,1 -1,5 43,6 44 -2288 360,4
Likvida medel vid periodens borjan 462,0 466,1 463,1 4434 4473 401,0 399,3 617,6 2495
Kursdifferens i likvida medel 5,1 -7.7 1,6 6,4 2.4 2.7 2.7 10,5 7.7

Likvida medel vid periodens slut 544,5 462,0 4661 4631 443 .4 4473 401,0 399,3 617,6



7 &r i sammandrag

Resultatrakningar

MSEK 2006 2005 2004 2003+ 2002+ 2001* 2000+
Licens- och underhallsintakter 1253,2 1025,9 854,2 763,9 856,2 970,5 569,6
Konsult- och évriga intakter 271,7 264,0 185, 1 173,1 264,8 524,5 311,6
Nettoomsittning 1524,9 1289,9 1039,3 937,0 1121,0 1495,0 881,2
Licens- och underhallskostnader -75,4 -59.,9 -56,3 -65,8 -85,0 -113,0 -57,5
Konsult- och évriga kostnader -213,4 -205,3 -145,9 -153,4 -229,0 -351,0 -196,5
Bruttoresultat 1236,1 1024,7 837,1 717,8 807,0 1031,0 627,2
Fdrsaljningskostnader -643,8 -527,5 -428,3 -433,2 -494,3 -739,7 -362,8
Administrationskostnader -113,6 -94,9 -78,1 -82,8 1114 -168,0 -92,2
Produktutvecklingskostnader -230,6 -191,5 -154,2 -175,3 -173,2 -260,9 -171,5
Ovriga rérelsekostnader -33,0 -15,7 -1.3 -17,9 -94,0 -1983,9 -50,4
Rérelseresultat 215,1 195,1 175,2 8,5 -65,9 -2121,6 -49,7
Finansnetto -5,7 6,6 2,5 -3,3 -1,7 -2,0 8,1
Resultat fore skatt 209,4 201,7 177,6 5,2 -67,6 -2123,6 -41,6
Skatt -49,5 -36,5 -433 2213 -33,9 72,4 -7,
Resultat efter skatt 159,9 165,2 134,3 -16,1 -101,5 -2051,2 -48,7

Balansrakningar

MSEK 2006 2005 2004 2003+ 2002+ 2001+ 2000+
Goodwill 9471 523,3 174,4 188,7 238,8 301,3 19511
Ovriga immateriella tillgdngar 93,7 24,3 2,3 1.4 4,3 7,1 8,8
Balanserade utvecklingskostnader 156,1 151,1 149,6 157,4 146,4 75,0 0,0
Materiella anldggningstillgangar 37,8 34,8 27,8 29,6 63,7 124,9 133,8
Finansiella anldggningstillgdngar 15,6 14,9 12,6 14,2 151,9 183,5 102,0
Uppskjutna skattefordringar 188,1 1791 90,0 118,4 - - -
Kundfordringar 398,7 458,3 331,5 305,3 290,7 486,3 537,6
Ovriga kortfristiga fordringar 156,4 126,2 107,9 66,6 79,0 139,3 101,0
Likvida medel 462,0 447,3 249,5 139,8 160,0 128,4 240,8
Summa tillgangar 2 455,5 1959,3 1145,6 1021,5 1134,8 1445,8 3075,1
Eget kapital 1426,8 1359,8 702,7 550,2 627,2 716,2 23372
Rantebirande langfristiga skulder 387,5 0,0 2,4 42,7 46,5 58,0 0,0
Ovriga l&ngfristiga skulder 2,8 3.4 0,3 0,9 2,1 78,7 67,1
Réntebarande kortfristiga skulder 50,0 39,8 7.2 7.5 8,8 2,1 4,4
Leverantorsskulder 28,8 42,1 33,5 29,1 45,8 46,8 79.7
Upplupna kostnader & forutbetalda intakter 491,7 4428 334,8 317,6 332,3 411,6 448,7
Ovriga kortfristiga skulder 67,9 71,4 64,7 73,4 72,1 132,4 138,0
Summa skulder & eget kapital 2 455,5 1959,3 1145,6 1021,5 1134,8 1445,8 3075,1
Kassaflodesanalyser
MSEK 2006 2005 2004 2003+ 2002+ 2001+ 2000+
Lopande verksamhet 288,9 183,1 152,8 34,4 122,4 -219.4 -146,8
Investeringsverksamhet -727,8 -298,8 -44.,5 -41,7 -92,1 -160,7 -648,6
Finansieringsverksamhet 468,5 295,3 8,2 -1,2 11,5 257,2 1004,2
Periodens kassaflode 29,6 179,6 116,4 -8,5 41,8 -122,9 208,8
Likvida medel vid periodens bérjan 4473 249.,5 139,8 160,0 128,4 240,8 30,9
Kursdifferens i likvida medel -14,9 18,2 -6,7 -11,7 -10,2 10,5 11
Likvida medel vid periodens slut 462,0 447,3 2495 139,8 160,0 128,4 240,8

* Ar 2000-2003 iir inte justerade avseende IFRS. Detta paverkar frimst avskrivning pé goodwill.



e oy e Kalender for ekonomisk information

Borsvarde (31 mar) 3274 MSEK
Bérskurs (31 mar) 13,25 SEK Arsstamma 3 maj, 2007
Antal aktier (31 mar) 247 123 231 Delarsrapport, apr-jun 24 juli, 2007
Genomsnittligt antal aktier/dag 2 070 880 Delarsrapport, jul-sep 23 okt, 2007
Hogsta borskurs under kvartalet 15,90 SEK Bokslutskommuniké 29 jan, 2008
Lagsta borskurs under kvartalet 12,50 SEK
Kursutveckling under kvartalet -13%
Information till aktieagare
—— Aktien —_— ST B Omsattantal akter Telelogics finansiella information finns tillganglig pa svenska
W SIX Generalindex och engelska. Det snabbaste sittet att erhalla information
fran Telelogic &r via Internet. Pa Telelogics hemsida ar det
% A aven mojligt att prenumerera pa finansiella rapporter, bade i
tryckt format och elektroniskt. Telelogic erbjuder aven prenu-
o WA meration av pressmeddelanden via e-post.
\ L M 180000
/ N\
\I\/ I-’-\/\./". . o " - m - . o °
\r\/"/ 160000 Telelogics avdelning for aktiedgarinformation nas pa:
15
M N0\ o\ Telelogic AB Tin: 040-650 00 00
| 20000 Investor Relations Fax: 040-650 65 55
l Box 4128 E-post: ir@telelogic.com
e APR MAJ JUN JUL AUG SEP OKT NOV DEC JAN FEB MAR 203 12 Malmo www.telelogic.com/investors_sv
06 07
Huvudkontor Kontor i Europa, Nord Amerika,
Telelogic AB Asien och Australien
Box 4128
203 12 Malmd Web: www.telelogic.com
Tfn: 040-650 00 00 E-post: info@telelogic.com

Fax: 040-650 65 55
Org.nr: 556049-9690
Styrelsens sate: Malmé
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