
 
Meddelelse nr. 2/2007 

1. februar 2007 
Enalyzer A/S internettegning – udsolgt  
 
Tegningsperioden for Enalyzers optagelse til handel på First North startede i dag kl. 9.00. 
Minimumstegningen på 18 mio. kr. er nået, og online tegning via internet er nu udsolgt. 
Tegningsperioden kan i henhold til prospektet lukkes allerede den 2. februar 2007 kl. 16.00. 
 
Investorerne har vist stor interesse for de nye aktier i Enalyzer A/S. På 2 minutter og 17 sekunder blev 
minimumstegningen på 18 mio. kr. nået. Online tegning på cTrade var begrænset til 16 mio. kr. og er nu 
udsolgt.  
 
Tegningen løber frem til 14. februar 2007 kl. 16:00 men kan i henhold til prospektet lukkes allerede den 
2. februar 2007. Enalyzer forventer at blive optaget til handel på First North den 23. februar.  
 
Se Enalyzers investor-service på www.enalyzer.dk for yderligere oplysninger om optagelsen, download af 
prospekt og tegningsblanket til indlevering i bank. 
 
For yderligere information om Enalyzer A/S, kontakt venligst: 
Mogens Nielsen, adm. direktør  
Telefon: 20 60 88 11 
E-mail: mogens@enalyzer.com 
 
Enalyzer A/S 
Havnegade 39, 1058 København K 
Hjemmeside: www.enalyzer.dk 
 
Godkendt rådgiver: 
Grant Thornton 
Statsautoriseret Revisionsaktieselskab 
Stockholmsgade 45 
2100 København Ø 
Tlf: 35 27 13 83 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Enalyzer A/S: 
 

• Aktieudbud: Selskabet udsteder mellem 720.000 og 1.040.000 stk. nye aktier til 
kurs 25 pr. aktie a DKK 0,25. 

• Prospekt: I forbindelse med optagelsen er der udarbejdet et prospekt, som er 
tilgængeligt på www.enalyzer.dk. Her er også materiale om investor-relationer 
samt generelle informationer om virksomheden. 

• Tegningsperioden: Aktier bliver udbudt i perioden 1. februar til den 14. februar 
og kan købes via hjemmesiden www.enalyzer.dk. Mindstebeløbet for køb er 
5000,- som giver 200 aktier i selskabet.   

• Profil: Stiftet i 2000. Leverandør af software og konsulentydelser inden for 
internetbaserede spørgeskemaundersøgelser. Markedsleder i Danmark. 48 
ansatte.  

• Forretningsmodel: Selskabet integrerer individuelt, tilpassede softwareløsninger 
og konsulentydelser, så kunderne på sigt selv kan gennemføre strategiske 
målinger.  

• Gazellevirksomhed: Kåret som Danmarks hurtigst voksende IT-virksomhed i 
Dagbladet Børsens Gazellekonkurrence 2005. Kåret som Gazellevirksomhed igen i 
2006. 

• Vækst: Fra 2002-2006 har virksomheden haft en gennemsnitlig årlig 
omsætningsvækst på 63 pct. 

 
 


