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Forstarkt fokus pa transplantationsomradet

Styrelsen i LinkMed har beslutat att i &nnu hégre grad fokusera verksamheten pa
transplantationsomradet. Det innebar att LinkMed kommer att arbeta aktivt for att hitta
ytterligare forvarv inom omradet och att fortsatta sin globala satsning pa Olerup SSPs och
AbSorbers produktomraden. Satsningen innebar vidare att LinkMed kommer att prioritera
investeringar inom detta omrade. Samtidigt kommer arbetet att intensifieras nar det galler att
successivt realisera de varden som finns i den portfélj av life science-bolag som byggts upp
sedan 1998. Pa sikt kommer detta att resulterai att LinkMeds verksamhet i allt vasentligt
kommer att vara koncentrerad till transplantationsomradet.

"Vi ser goda forutsattningar att inom transplantationsomradet kunna bygga en verksamhet som gor
oss till en global aktér. Transplantationsmarknaden har en stabil tillvaxt och starkt 6kad efterfragan pa
produkter som forbattrar mojligheterna att genomfora framgangsrika transplantationer. Det ar ocksa
mdjligt att med en relativt liten saljorganisation técka in en storre del av marknaden. Genom en
intensifiering av exitarbetet kommer vi att kunna synligéra de underliggande vardena i var
ventureportfolj for att anvanda de frigjorda resurserna inom transplantationsomradet. Jag ser dar goda
mojligheter till en kraftig expansion som aven bidrar positivt till vart kassaflode”, sager LinkMeds VD
Ingemar Lagerlof.

Transplantationsverksamheten

Transplantationsmarknaden ar en attraktiv nischmarknad déar ett avgréansat antal sjukhus och kliniker
(idag cirka 550 i USA och Vasteuropa) utfor transplantationer och de tester som gors infoér
transplantationen. Detta gor det méijligt for ett mindre bolag att bli en global aktér med egna séljkanaler
pa de viktigaste marknaderna. Marknaden kannetecknas av att den ar relativt stabil med ckande
behov och att den &r konjunkturokanslig. Produkterna séljs med héga marginaler och marknaden
vaxer globalt.

Bristen pa organ och problem med avstétningar skapar dkat behov av battre matchning mellan givare
och mottagare. Detta kraver metoder som ger information om vavnader fr&n olika individer kan passa
ihop och om det finns antikroppar som kan orsaka avstotningar eller angripa den nya varden vid en
transplantation. Det &r inom detta segment som LinkMeds transplantationsbolag ar verksamma.

Basen for verksamheten &r LinkMeds bada dotterbolag Olerup SSP AB och AbSorber AB. | juli 2008
forvarvade LinkMed Olerup SSP. Agarandelen uppgér per den 31 augusti till 91 procent. LinkMed gick
darmed fran att endast investera i utvecklingsbolag inom life science till att 4ga ett rérelsedrivande
bolag. Genom forvarvet starkte LinkMed sin position inom omradet transplantation dar LinkMed sedan
tidigare har investerat i och byggt upp AbSorber som ett av sina portféljbolag.

| december 2009 foérvarvade LinkMed ytterligare 51 procent av AbSorber vilket innebar att AbSorber
kom att utgéra ett nytt dotterbolag till LinkMed. Efter det har LinkMed under 2010 kdpt ytterligare
andelar i AbSorber uppgar dgarandelen idag till drygt 98 procent. | sdval AbSorber som Olerup SSP
ags resterande aktier av SSP Primers AB, ett av Olle Olerup kontrollerat bolag.

Bada bolagen erbjuder tester som kravs infor transplantationer for att kunna matcha donatorn med
mottagaren. Battre dverrensstammelse mellan dessa bada 6kar sannolikheten for en lyckad
transplantation och medfor lagre risk foér komplikationer som avstdtning. Olerup SSPs produkter
anvéands framst infér benmargstransplantation, medan AbSorbers produkt XM-ONE? i férsta hand
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utnyttjas inom solida organtransplantationer dar njurtransplantationer ar vanligast. Detta innebér att
bolagens produkter kompletterar varandra val. Avsikten ar att pa sikt fora ihop verksamheten i de bada
bolagen. Ett stort steg i den riktningen &r att man i bérjan av 2011 kommer att flytta ihop i
gemensamma lokaler.

Olerup SSP

Olerup SSP, som var forst med att utveckla de s.k. SSP-produkterna for HLA-typning, ar
marknadsledare i Europa, dar Italien féljt av Tyskland &r de enskilt stérsta marknaderna och svarar for
cirka 40 procent av forsaljningen i Europa. En del av produkterna, framforallt lagupplosande SSP,
anvands for organtransplantationer, medan hégupplésande SSP anvands for
blodstamcellstransplantation (benmargstransplantation). Det senare omradet, som utgér cirka 70
procent av Olerup SSPs omsattning, vaxer arligen med mellan 10 och 13 procent i volym.

Tillvaxten for Olerup SSP ligger framforallt i USA, som ar den enskilt stérsta marknaden med cirka 40
procent av den totala varldsmarknaden, och i nya marknader. | USA har Olerup SSP under andra
kvartalet i &r uppnatt kraftig tillvaxt med en forsaljning som var 47 procent hogre &n motsvarande
period foregéende ar. Nya marknader som prioriteras &r Brasilien, Indien, Kina och lander i Osteuropa.
Olerup SSPs omséttning under forsta halvaret 2010 uppgick till 38,8 Mkr med en rérelsemarginal om
54 procent.

AbSorber

AbSorbers korstest XM-ONE®, ensamt i sitt slag, har nu erhallit patentskydd i bl.a. Europa. XM-ONE®
vander sig i forsta hand till organtransplantationsmarknaden, som uppgér till drygt 75 000
transplantationer per &r och dar njurtransplantationer &r dominerande med drygt 55 000
transplantationer. Tillvaxten &r lagre 4n inom benmargstransplantation beroende pa brist pa organ att
transplantera. | vastvarlden ligger tillvaxten pa 2 till 4 procent per &r medan den t.ex. i Brasilien uppgar
till 7 till 8 procent per ar. Vantetiden for att kunna fa en ny njure ligger oftast pa flera ar pa de flesta
marknader. Marknadspotentialen for XM-ONE® bedom:s till cirka 800 Mkr &rligen med dagens antal
transplantationer. Potentialen kan 6ka vasentligt, mer &n 50 procent, om produkten &ven kommer att
anvéandas for uppféljning och monitorering av patienter efter transplantation.

AbSorber har i forsta hand fokuserat p& USA-marknaden dar ett tiotal av de storsta laboratorierna nu
anvander testen for forskning och validering. Nagra av de storre klinikerna anvander daven XM-ONE®
regelbundet i samband med transplantation. Hit hor bl.a. UCLA, som erbjuder testen for alla sjukhus i
USA. Den 6kade marknadsbearbetning som nu pagér férvantas redan under sista kvaratlet i ar flytta
produkten fran att vara mycket intressant ur forskningssynpunkt till att anvéandas kliniskt i storre
omfattning.

Egen forsaljning

Betydande insatser har gjorts under 2009 och 2010 fér att bygga en kraftfull organisation foér
forsaljning, distribution och logistik av Olerup SSPs och AbSorbers produkter. | samband med detta
har atgarder vidtagits for att 6ka kontrollen av och I6nsamheten for Olerup SSPs produkter samt aven
for att mojliggora framtida distribution och férséljning av andra produkter inom detta segment.

Olerup GmbH i Wien, Osterrike, ansvarar fér Europa och resten av varlden utom Nord- och
Sydamerika, som Olerup Inc. i West Chester, PA, USA, har ansvaret for. Olerup GmbH ags genom
Olerup International AB tillsammans med SSP Primers AB och det norska bioteknikbolaget NorDiag
ASA, medan Olerup Inc. 4gs genom AbSorber tillsammans med SSP Primers AB. Satsningen pa en
egen forsaljningsorganisation helt inriktad pa transplantationsomradet har som framgar ovan redan
bdrjat ge resultat.

Tillvaxt

Expansionen inom transplantationsomradet kommer i forsta hand ske genom organisk tillvaxt fran
existerande produkter och nya produkter frdn egen FoU-pipeline. Till egna nya produkter hér den ABO-
kollon som AbSorber utvecklar och som forvantas kunna lanseras pa den europeiska marknaden i
slutet av 2011. Den organiska tillvéxten kommer att kombineras med en aktiv férvarvs- och
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licenseringsstrategi. Arbete har redan pabdrjats med att identifiera lampliga tillvaxtomraden inom
transplantation.

Ventureportféljen

LinkMed har sedan bolaget bildades 1998 investerat i och byggt upp en portfélj av innehav i life
science-bolag. | dag bestar denna av tio bolag. Sex ar verksamma inom diagnostik och medicinteknik,
medan fyra verkar inom lakemedelsutveckling och bioteknik. LinkMeds &garandel i dessa bolag ligger
idag mellan 17 och 73 procent.

Ett flertal av bolagen har natt en sddan mognadsgrad att en férsaljning &r majlig. LinkMed arbetar
darfor aktivt med att successivt realisera vardena i dessa bolag. Detta arbete kommer nu att
intensifieras. Medan detta pagar kommer LinkMed alltjamt att agera som aktiv &gare i intressebolagen.
LinkMed kan under avvecklingsperioden darfér komma att ge bolagen fortsatta kapitaltillskott for att
sakerstalla bolagens varden. Det &r dock inte langre aktuellt med négra investeringar i nya bolag
utanfor transplantationsomradet.

Moderbolaget
Fokuseringen pa transplantationsomradet kommer att leda till en successiv neddragning av
organisationen i moderbolaget och darmed ge kostnadsbesparingar i organisationen.

For ytterligare information, vanligen kontakta:
Ingemar Lagerlof, VD, mobil 070-873 2733 eller e-post ingemar.lagerlof@linkmed.se
Okee Williams, Portfolio Manager, mobil 070- 600 5364 eller e-post okee.williams@linkmed.se

Eller besok www.linkmed.se

LinkMed har tva verksamhetsomraden, dels den affarsdrivande transplantationsverksamheten med
tva dotterbolag, dels en ventureportfolj med life science foretag. Venturebolagen, som alla ar
intressebolag, bestar av fyra bolag som ar verksamma inom lakemedelsutveckling och bioteknik och
sex bolag som verkar inom diagnostik och medicinteknik. LinkMed &r noterat pA NASDAQ OMX
Stockholm under Small Cap-bolag (ticker: LMED).



