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Bringwell forvirvar Biokraft AB

Bringwell, Nordens ledande leverantér av egenvardsprodukter forvirvar Biokraft
AB som ir verksamt inom produktion och forsiljning av Naturlikemedel och
kosttillskott.

2007 omsatte Biokraft ca 15 MSEK med en EBITDA om ca 3,5 MSEK. Biokraft édger,
producerar och siljer ett 20 tal produkter dédribland NoSweat, Neval, Solarin och Figurett
pa den svenska marknaden. Biokraft dger en GMP (Good Manufacturing Practice)
produktionsanldggning med mycket hog standard som idag endast har en beldggning pa
ca 20 %. Bringwell har tva syften med forvirvet;

1. Forstiarka produktportfoljen med utvecklingsbara produkter. Genom Bringwells
starka kundbas och distributionsplattform far produkterna vésentligt bittre
forutsattningar for tillvaxt framdver

2. Forstiarka Bringwells egen produktion. Biokrafts moderna anldggning har idag ca
80 % outnyttjad kapacitet. Bringwell avser att flytta delar av extern tillverkning
for att utnyttja Biokrafts anldggning optimalt. Idag star Bringwells omséttning for
ca 85 % egendgda produkter dir en stor del av dessa legotillverkas idag.
Bringwell uppskattar att produktionskostnaderna framover kan minska med
omkring 7 MSEK érligen som en f6ljd av afféren.

”Bringwell har under de senaste aren haft en stark utveckling. Framgéngen ar resultatet av
ett metodiskt arbete som syftar till att verkstélla var strategi och ddrmed generera hog och
stabil 16nsamhet. Strategin bygger pa foljande fem hornpelare:

1. Etablera en marknadsledande produktportfol;
Sdkerstélla varumérkeskontroll
3. Etablera ledande distribution inom fyra kanaler;
o Fackhandel
o Internet/postorder
o Dagligvaruhandel
o Apotek
4. Tillvarata synergimdjligheter
5. Geografisk expansion

Genom forvérvet av Biokraft stirker vi var produktportfolj (punkt 1 ovan) samtidigt som
vi tillvaratar vésentliga synergimojligheter (punkt 4). Vi tar ytterligare ett steg framat att
uppfylla vér strategi och dédrmed skapa fOrutséttningar att na véra finansiella mal” siger
David Rénnberg vd for Bringwell.
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Finansiella konsekvenser av Biokraft-forvirvet:

Pris Biokraft inkl kassa om 11 MSEK: 29.0 MSEK
Pris Biokraft skuldfritt véirde: 18.0 MSEK
Biokraft justerad* EBITDA 2007: 4.35 MSEK
Uppskattade kostnadssynergier under 2009: 7.0 MSEK

* Faktisk EBITDA ar 2007 uppgick till 3,5 MSEK. Detta resultat belastades med 0.85
MSEK avseende hyreskostnader. Dessa hyreskostnader férsvinner i och med denna affar,
eftersom de tidigare externt 4gda fastigheterna nu tillfors bolaget och ddrmed ingér i det
skuldfria forvarvspriset om 18.0 MSEK. Finansiering sker med egna medel och banklan.

Fakta om Bringwell:

Bringwell dr Nordens ledande leverantoér av egenvardsprodukter. Bolaget omsatte 408,8
MSEK under 2008 ars forsta halvar, med en bruttomarginal om &ver 60 %. Bringwells
strategi dr att vixa sdvidl organiskt som genom forvéarv. Tidigare i ar forvirvade
Bringwell, de nordiska rittigheterna for ndgra av Skandinaviens viktigaste
hilsokostprodukter Kan Jang, Chi San, Chisandra, Arctic Root, Rysk rot och Femineral.
Dérutéver tecknades nyligen ett betydande distributionsavtal med amerikanska Twinlab
avseende produkter inom sportnutrition. Dessa nya affirer kommer att ingd 1 Bringwell
och ge resultatbidrag fran 1 juli 2008.

Upplysningar liimnas av:
David Ronnberg, vd, tel. +46 8 412 72 00

Bringwell AB (publ) som ér anslutet till First North, Evli Bank Plec. &r dess Certified Adviser. Bringwell
utvecklar egna kliniskt dokumenterade varumérken och patenterade substanser. I tilldgg till egna
varumirken inlicensierar Bringwell intressanta produkter till den nordiska marknaden. Lds mer pé
www.bringwell.com



