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PRESSRELEASE

JLT Marknadssatsar for expansion

Med tva starka produktomraden etablerade pa marknader tar JLT ett
forsta steg i att utveckla sin marknadsorganisation. JLT:s
marknadsorganisation kommer att successivt byggas ut under 2008 for
att under 2009 ge effekt i volymokning inom bade det fordonsmonterade
som handhallna produktomradet

- Nyrekrytering av Vice President Global Sales
- Marknadsetablering i England genom férvarv

Genom lansering av JLT:s nya handhallna Tabletdator JLT8404 har JLT nu
ett konkurrenskraftigt utbud inom tva betydande produktomraden, handhallna
och fordonsmonterade datorer. Inom bada omradena méter JLT hogt stéllda
krav pa kvalité och miljétalighet. Okade krav pa tillgang till information,
utbyggd kommunikation och effektiviseringskrav ar faktorer som innebar en
vaxande efterfragan av mobila datorer.

Det finns en god utvecklingspotential inom bada produktomradena, men
framforallt fér handhallna datorer bedéms tillvaxtpotentialen som mycket
gynnsam.

JLT:s I6pande forsaljning av standarddatorer sker via ett fatal partners som i
eget eller under JLT:s varumarke marknadsfér produkterna direkt eller via
aterforsaljare. Utdkning av befintliga kanaler och en direkt relation med
aterforsaljare inom utvalda nischer ar ett hogt prioriterat omrade under 2008
och utbyggnad av JLT:s marknadsorganisation kommer att ske successivt
under 2008 med volympaverkan fran 2009.

Ett antal steg i omstrukturering av JLT:s marknadsorganisation har
genomforts:

o Jeff Davis har kontrakterats som Vice President Global Sales med ansvar att
utveckla marknaderna framférallt i USA och Vasteuropa. Jeff Davies kommer
narmast fran en konkurrent dar han har varit ansvarig for etablering och
forsaljning i USA.



e JLT har forvarvat den engelska marknadspartnern CMC Mobile
Computing Ltd. Den engelska marknaden har stor potential, och de
tidigare huvudagarna har byggt upp ett bra nat av aterférsaljare av
JLT:s datorer. Genom forvarvet far JLT en direktkontakt med
marknaden, och en fokuserad saljorganisation i UK.

e Det 50 procentiga innehavet i den svenska marknadspartnern Intime
Mobile Computers Europé AB som JLT haft under en uppbyggnadsfas
har 6verlatits till var partner. Intime har en val etablerad position inom
vissa specifika nischer, framst inom transport. Nuvarande agare
kommer att fortsatt utveckla verksamheten inom definierade segment.

Sammantaget innebar dessa aktiviteter en strategisk forandring av JLT:s
saljorganisation som skapar férutsattning for en fornyad expansion.

Jeff Davis har en lang erfarenhet av marknaden for ruggade datorer liksom
forsvarsindustrin och tillfér bade strategisk saljkompetens liksom etablerade
kontakter i bade USA och Europa.

CMC har sedan nagra ar funnits pa den engelska marknaden och dar
marknadsfoért bland annat JLT:s produkter via aterférsaljare och
systemintegratorer. Kopet av CMC innebar en renodling av verksamheten mot
JLT:s produktutbud och ger JLT en narmare relation till etablerade kunder och
kanaler. Genom kopet blir JLT ar etablerad pa en av de mest intressanta
marknaderna i Europa med bra expansionspotential. Férvarvet far ingen
materiell paverkan pa JLT:s finansiella stallning.

Forsaljning av Intime ar motiverat av att Bolaget nu har natt en stabil position
och den nya agarbilden understddijer vidare utveckling och mojliggor att
nyckelpersoner i bolaget kan erbjudas ett agande. JLT var engagerat i Intimes
etablering, och har innehaft ett 50% delagande under en uppstartsperiod.
Intime arbetar idag med flera for JLT viktiga kunder, bland annat Volvo och
genom forsaljningen ses framférallt som ett satt att understddja den positiva
utveckling som Intime har haft fortsatter. Forsaljningen innebar ingen
resultatpaverkan.

JLT Mobile Computers

JLT utvecklar och marknadsfér mobildatorer av PC-typ for professionella anvandare i internationella tillampningar.
Mobildatorerna kannetecknas av mycket hog driftssakerhet dven i de mest kravande miljéer sdsom anvandning
inom transport, lager/logistik, skogsbruk, gruvdrift, militér- och réddningsfordon.

Tillverkning och férsaljning sker via partners, som tillfér varde till produkten och darmed utgdr en fundamental
framgangsfaktor for verksamheten.

JLT:s aktie handlas pa "First North”.
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