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Addnode tecknar avtal gällande leverans av 
programvara värt över 35 MSEK med två globala 
telekomleverantörer  

Addnodes dotterbolag Technia, en av Europas ledande leverantörer av PLM-
lösningar (Product Lifecycle Management), har tecknat avtal värt över 35 MSEK med 
två globala telekomleverantörer. Avtalen sträcker sig över 24 månader och omfattar 
leverans av PLM-programvara från Dassault Systèmes, med tillhörande support- och 
underhållsavtal. Av totala ordervärdet avser cirka 8 MSEK förlängning av befintliga 
avtal. 

Technia är Nordens största och en av Europas ledande leverantörer av PLM-lösningar. 
Under 2007 bedrevs PLM-projekt under Technias ledning i 36 länder. Ett PLM-system är 
en plattform där företagets all produktrelaterad information samlas på en enda plats, för att 
informationen sedan ska kunna användas i hela organisationen, från forskning och 
utveckling till produktion, försäljning och eftermarknad.  

Technia gör idag affärer med företag inom många branscher. Inom telekombranschen finns 
kunder som: Sony Ericsson Mobile Communication, Ericsson, Nera Networks, Nokia, 
Nokia Siemens Network, Proximion Fiber Systems och Telenor Cinclus. 

”Dessa avtal gäller leverans av programvara med support- och underhållsavtal. Vårt totala 
erbjudande, omfattar även genomgång av kundernas processer, anpassningar och 
införande av system, driftsättning, utbildning, underhåll och support. Vi har stärkt vår 
position ytterligare och skapat en bra plattform för framtida affärer”, säger Staffan 
Hanstorp, VD och koncernchef för Addnode AB.    

”Vi är mycket stolta över att globala företag med komplexa behov väljer att arbeta med oss. 
Inledningen på 2008 har varit positiv och vi kan se en klart ökad efterfrågan från kunder 
med behov av att effektivisera utvecklingen och snabbt få ut nya produkter på marknaden. 
För att möta dessa utmaningar behövs en strukturerad utvecklingsprocess och möjlighet 
att samarbeta och utbyta produktdata lokalt och globalt. Det problemet hjälper vi våra 
kunder att lösa. Dels genom strategisk rådgivning, dels genom att implementera och 
underhålla PLM-system”, säger Jonas Gejer, VP, Technia AB. 

Informationen i detta pressmeddelande är sådan som Addnode skall offentliggöra enligt 
lagen om värdepappersmarknaden och/eller lagen om handel med finansiella instrument. 
Informationen lämnades för offentliggörande den 1 april 2008 klockan 14.45. 
 

För mer information kontakta:  

Staffan Hanstorp, VD och koncernchef, Addnode AB 
Tel: +46 733 772 430, e-mail: staffan.hanstorp@addnode.com 

Jonas Gejer, Vice President, Technia AB 
Tel: +46 733 772 414, e-mail: jonas.gejer@technia.com 

Johan Andersson, Head of M&A and Investor Relations, Addnode AB  
Tel: +46 704 205 831, e-mail: johan.andersson@addnode.com 

 

Om Addnode 

Addnode är ett IT-bolag med Norden som hemmamarknad. Vi säljer verksamhetskritiska IT-

lösningar. Levererade IT-lösningar består av en kombination av tjänster, programvaror  och support- 

och förvaltningsavtal. Addnode är ett tillväxtbolag och omsatte 2007 cirka 800 MSEK. Addnode är 

noterat på OMX Nordic List, Small Cap. Mer information om Addnode finns på www.addnode.com.  
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