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Stark volymtillvaxt och resultatutveckling

SBAB:s VD Klas Danielsson kommenterar:

Var mission ar att bidra till battre boende och boendeekonomi. Vi hjalper till att forverkliga
drommar — drommar om ett hem. Tillvéxt i form av stigande volymer och marknadsandelar
inom bolan och bostadsfinansiering ska bli resultatet av vart arbete och ar centralt for
langsiktig Ionsamhet. Var utmaning ar att skapa detta genom att hela tiden utveckla, forbattra
och digitalisera vart kunderbjudande samtidigt som vi arbetar for 6kad kostnadseffektivitet
under allt mer myndighetsreglerade och komplexa foérhallanden.

Andra kvartalet 2015 blev vart starkaste kvartal nagonsin avseende nyutlaning, rantenetto
och rorelseresultat fore nettoresultat av finansiella poster och omstruktureringskostnader. Vi
har under forsta halvaret aven okat vara marknadsandelar inom bolan Privat och vi har sankt
vara kostnader jamfort med forra aret. Alla medarbetare har visat ett starkt engagemang och
hanterat de hoga affarsvolymerna pé ett mycket professionellt sétt.

Vi ar snabba och enkla att ha att géra med och vi & den mest digitala bolaneaktoren i
Sverige. Vi kraver inte ett inbokat mote pa ett bankkontor med flera veckors framférhallning
for att du ska fa ett bolan och vi kraver inte att hela din ekonomi ska flyttas till oss for att du
ska fa bra bolanevillkor. Du anvander vara digitala tjanster — du slar oss en signal nar det
passar dig och pratar med en bolanespecialist som bryr sig om dig och din speciella situation
— du far bra villkor direkt utan att behtva forhandla och flytta hela din ekonomi. Att jobba pa
nagot annat satt tycker vi kanns som stenaldern.

Var app Vardeguiden &r ett bra exempel pa hur vi jobbar. Enkelt och snabbt far du en
vardeindikation pa bostaden och kan direkt soka ett lanelofte infor visningen och
budgivningen. Vardeguiden har under kvartalet legat pa topplistan 6éver de mest anvanda
finansapparna.

Stigande bostadspriser och tkad skuldsattning &r tvd omraden som har diskuterats flitigt
under 2015. Det extremt laga rantelaget agerar bransle for bada. Efterfragan pa bostader ar
stark medan utbudet ar for litet. Mer bor darfér goras for att 6ka bostadsbyggandet samtidigt
som skattereglerna behéver stimulera rorlighet pa bostadsmarknaden istallet for tvartom, och
ranteavdraget bor ses dver. Vi anser att det ar sunt att amortera pa sina bolan och
amorteringskulturen i Sverige har ocksa starkts vasentligt de senaste aren, vilket aven galler
for vara kunder. Flexibla amorteringsregler ar dock att foredra framfor tvingande
amorteringskrav, som troligen kommer att inforas, sa att hansyn kan tas till individens unika
situation. Tvingande amorteringskrav kan komma att 6ka inlasningen an mer pa
bostadsmarknaden genom att det skapar motverkande incitament att flytta fran sin befintliga
bostad med kanske tillhrande amorteringsfritt bolan. Forenklade byggregler och en flexibel
bostadsmarknad utan inlasningseffekter kravs for att méta det stora bostadsbehovet och for
att undvika en prisbubbla pa bostadsmarknaden.
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Avslutningsvis vill jag kommentera ett av vara mest spannande affarsutvecklingsomraden —
hallbart foretagande. Ett battre boende &r for oss ett hallbart boende. Under 2015 integrerar
vi vart hallbarhetsarbete fullt ut i den dagliga verksamheten genom att det blir en naturlig del i
utvecklingen av vart kunderbjudande. Precis som vi inte langre kan tanka oss att handla mat
i en butik utan ekologiska varor tror vi inte heller att vi i framtiden vill lana pengar fran en
bank som inte har ett hallbart kunderbjudande. Vart forsta hallbara erbjudande ar ett gront
lan riktat till bostadsrattsforeningar. Ett av vara kommande hallbara erbjudanden &r en
energiapp som ska hjalpa vara kunder att sanka sin energiforbrukning i hemmet.

Andra kvartalet 2015 jamfort med forsta kvartalet 2015

« Nyutlaningen uppgick till 21,8 mdkr (13,3). Totala utlaningen ckade till 274,1 mdkr
(265,0).

« Den totala inlaningen okade till totalt 67,2 mdkr (63,9).

» Rorelseresultatet 6kade till 262 mnkr (450) och exkl. nettoresultat av finansiella poster
och omstruktureringskostnader 6kade det till 384 mnkr (336).

» Raéantenettot 6kade till 637 mnkr (555).

+ Kostnaderna minskade till 204 mnkr (194), varav omstruktureringskostnader utgjorde 2
mnkr (1).

» Kreditforlusterna 6kade netto till -23 mnkr (minus 3).

« Avkastning pa eget kapital uppgick till 7,3 procent (12,5), samt till 10,6 procent (9,4) exkl.
nettoresultat av finansiella poster och omstruktureringskostnader.

« Karnprimarkapitalrelation utan 6vergangsregler uppgick till 26,8 procent (27,5).
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