Pressmeddelande
2016-05-12

ITIVITI

Delarsrapport
Itiviti Group Holding AB 1 januari — 31 mars 2016

Stora framsteg med ett flertal vunna affarer i kvartalet

> Rorelsens intdkter under januari — mars 2016 uppgick till 174 858 (160 543) Tkr, en 6kning med 9
% jamfort med samma kvartal 2015. Den svenska kronan har férsvagats mot euron och dollarn
vilket har paverkat intakterna positivt. Justerat for valutakurseffekter uppgick intaktsokningen for
licensintakter till 5 737 Tkr (4 %) dér merparten forklaras av en 6kad forsaljning for produkterna
Thbricks by Itiviti, VeriFIX by ltiviti and Catalys by ltiviti.

> Justerad EBITDA uppgick till 87 730 (67 033) Tkr och EBITDA-CAPEX uppgick till 31 309 (22 270)
Tkr. Rorelsens kostnader och CAPEX, justerade for engangseffekter, ar 5 276 Tkr hogre jamfort
med motsvarande period foregdende ar. Merparten av kostnadsokningen forklaras av
tillkommande utgifter for hard- och mjukvara om 5 682 Tkr framst i och med satsningen pa
Managed Services. Utvecklingen av ltivitis nya produktutbud for att moéta regulatoriska krav i
enlighet med MIFID Il och andra regelverk har resulterat i hégre utvecklingskostnader.
Personalkostnaderna justerat for engadngskostnader och valuta ar i nivd med samma kvartal
foregaende ar.

Verkstallande direktdér Torben Munch kommenterar:

“Itiviti har haft ett framgangsrikt forsta kvartal, med ett antal nya affarer som visar pa styrkan i vart nya
kombinerade erbjudande. Det extra arbetet som kravs i samband med integrationen av de tidigare
organisationerna (Orc och CameronTec) har inte paverkat vart fortsatta fokus pa kundservice eller var
formaga att uppratthalla ett hogt tempo i affarsverksamheten. | kvartalet vann vi ett flerarskontrakt for
utveckling av en produktsvit for valutahandel. Det langsiktiga avtalet mellan var kund och ltiviti
bekraftar ett starkt fortroende for oss som partner och breddningen med ett nytt tillgangsslag ar ett
bevis for var plattforms flexibilitet.

Dessutom har vi engagerats av en europeisk bank for att tillhandahalla nasta generations
orderhanteringssystem (OMS). Till féljd av de nya marknadsforutsattningarna, med hogre krav pa
'best execution’ och operationell effektivitet har manga existerande OMS-lésningar blivit foraldrade. Vi
betraktar detta som en affarsmajlighet for Itiviti, och ser konkreta bevis till stod fér var strategi med
saval vertikal som horisontell expansion langs vardekedjan.

Vi har ocksa slagit samman de tidigare juridiska enheterna Orc och CameronTec i en ny organisation,
vilket mojliggor konsolidering av finansiell rapportering. | samband med denna transaktion optimerade
vi den nya koncernens finansiering genom aterbetalning av banklan.

Vi ar fyllda av tillforsikt infér de kommande kvartalen och vi ser fram emot att demonstrera kraften i
Itivitis snabbt vaxande erbjudande for nya och existerande klienter runt om i varlden”.



Om ltiviti

Itiviti &r en varldsledande leverantor av teknologi till kapitalmarknadens aktorer. Tradingfirmor, banker,
méklare och institutionella kunder anvander ltivitis I6sningar och kunnande for att effektivisera sin
dagliga verksamhet och for att skapa bestdende konkurrensfordelar pa globala marknader.

Itiviti har 13 kontor och mer an 400 kunder éver hela varlden. Féretaget bildades genom ett
samgaende mellan Orc Group, varldsledande inom teknologi for bérshandel, och CameronTec Group,
den globala standarden inom infrastruktur for finansiell meddelandehantering. Fran starten 2016 har
Itiviti ca 400 medarbetare och en uppskattad arsomsattning pa 700 MSEK.

Itiviti arbetar med kontinuerlig innovation for att utveckla flexibla plattformar och I6sningar som hjélper
kunderna att ta initiativet och méta utmaningar fran foranderliga marknader och regelverk.

Itiviti Group Holding AB &gs av lItiviti AB dar Nordic Capital Fund VII &r huvudagare.

For mer information besok: Itiviti.com



