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CAPERIO AR LEDANDE PA ATT
SKAPA KUNDNOJDHET I SVERIGE!

Caperio ar ledande pa att skapa operativa, taktiska och strategiska varden hos sina kunder under

2016 enligt Radars stora leverantdrskvalitetsgranskning.

Radar genomfor arligen, sedan 2011, en storre undersokning runt kundupplevda varden och kvalitet.
Arets undersokning engagerade cirka 1 000 svenska verksamheter i att bedéma sina IT-leverantérer i vad
som &ar Sveriges storsta kvantitativa undersokning hos IT-beslutsfattare runt levererad kundnéjdhet. Och

Caperio toppar aterigen listan.

“Var malsattning har alltid varit att tillhandahalla den absolut basta servicen i branschen. Det ar stora skor
att fylla. Ett arbete som maste goéras varje dag och dar alla medarbetare &r med och bidrar. Att vi aterigen
toppar Radars lista, och att kunderna upplever ett verkligt varde i var leverans ar det ultimata kvittot pa att

vi gor mycket ratt.

Var produkt &r IT men det vi egentligen séljer ar forstdelsen for kundernas utmaningar och deras
langsiktiga mal. Nar vi ar med och tillsammans narmar oss deras vision blir vart jobb som mest

spannande, sager Tomas Wanselius, VD pa Caperio.”


http://www.caperio.se/om-caperio/kundnojdhet/
https://radareco.se/
http://www.caperio.se/
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